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Baumo Kranservice

Wir stellen uns vor

Kranservice | Mietservice | Vertrieb

Wir sind ein Unternehmen mit nun fast
4o Jahren Tradition am Standort Duis-
burg. In unserem Betrieb dreht sich alles
um das Thema Kran und Hebetechnik, im
speziellen Mobil- und Miniraupenkrane.

In den Anfdngen stand im Mittelpunkt
der Kranservice, der Service am Gerat,
»Schrauben® wie man so schon sagt.
Baumaschinen und Mobilkrane - daher
«BAUMO". Hier ergaben sich aus den Ser-
vicedienstleistungen Mdglichkeiten, alte
Gerate, zum Teil havariert, aufzukaufen,
entsprechend instand zu setzen, aufzu-
bereiten und anschlieRend zu verkaufen.
Heute, fast 40 Jahre spéater, vermarkten
wir Mobilkrane weltweit. Wir kaufen Ge-
brauchtkrane zum Teil in den entlegens-
ten Gegenden Europas auf und suchen

und finden hierfir den passenden Kun-
den. Fast alle diese Maschinen finden den
Weg Gber Duisburg zum Endkunden. Das
erfordert logistische und zolltechnische
Erfahrungen und oftmals eine gehdrige
Portion Nerven. Das Erfolgsprinzip hier
ist einfach: Markt- und Produktkenntnis,
Netzwerkdenken, ein gutes Bauchge-
fuhl fur Marktpreise und Kauferverhal-
ten. Dieses zu erlangen dauert Jahre und
bendtigt tiefes beiderseitiges Vertrauen.

BESSER ist wichtiger als ,gunstiger"

Wir strebten an, uns in Nischen zu speziali-
sieren. Mit dem BAUMO Mietservice, der
Vermietung u.a. von Spezialkranen erwei-
terten wir 2005 das Unternehmen sinnvoll.

Die UNIC-Geratelosung war beim
Kunden noch ganzlich unbekannt,
und so stand das klassische Turklin-
kenputzen auf der Tagesordnung:
mit dem Mini auf dem Anhanger
zum Kunden... In den ersten Jah-
ren horten wir von unseren Kun-
den ,Spielzeugkrane" oder ,Spar-
gelzieher" — so nannten sie unsere
kleinen Kraftpakete. Heute ist die-
se Montagelosung von kaum ei-
ner Baustelle noch wegzudenken.
Uber unsere Mietzentralen
Ruhrgebiet, Niederrhein und
Rheinland  bieten wir bundes-
weite Dienstleistungen an.
Zudem sind wir landesweit der offi-
zielle Servicepartner fir die UNIC-
Minikrane. Die Erfolgsgeschichte
der UNIC-Minikrane in Deutschland
resultiert, unserer Meinung nach, zu
fast 9o % aus derldee, ein gutes Gerat
stets weiter zu optimieren. Die Erfah-
rungenausdemBereichderMobilkra-
ne lief3en uns schnell erkennen, wie
grol? die Kraftreserven dieser Gerate
waren. So kommen wir auf unseren
Leitspruch, BESSER ist wichtiger als
«gunstiger" und entwickelten die so-
genannten B-Modelle (B=BAUMO).
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Einfach gesagt: Wir machen aus einem guten

Minikran eine optimierte Gerateldsung und er-
hohen durch diverse Anbauteile die Nutzbarkeit
und Flexibilitat. Viele unserer Detaillosungen
haben wir aber auch unseren Kunden zu ver-
danken, die aufgrund unserer engen Kunden-
bindung immer wieder Denkanstofde liefern.

Naturlich mussten wir unser Team entsprechend
vergrof3ern. Der Servicebereich und die Vermiet-
flotte warendaseine, doch mit steigenderAnzahl
an verkauften Geraten wurde auch der Aufwand
fur den Bereich der Sonderumbauten und Kon-
struktion immer personalintensiver.

Duisburg
Standort der Zentrale

Der Standortwechsel im Jahre 2009
auf unser heutiges, komplett fir
unsere Zwecke konzipiertes Fir-
mengelande in Duisburg war ein
wichtiger Schritt der Weiterentwick-
lung und auch des Wachstums. Die
Prasentation der Gerdte sowie die
Ablaufoptimierung in allen Abtei-
lungen sind stetige Prozesse, de-
ren Ende noch nicht absehbar ist.
Parallel zu unserem Standortwechsel,
siedelte sich in unseren Geschaftsrau-
men der Generalimporteur der UNIC-
Minikrane, das Unternehmen Mini &
Mobile Cranes Korner GmbH an, um
kirzere Wege und schnellere Ablau-
fe zu generieren. Gemeinsam stehen
wir fUr kundenorientierten Vertrieb,
innovative Gerate und zukunftsori-
entiertes Denken. Grine Energien
einzusetzen und Betriebszertifie-
zierungen sind die nachsten Ziele.



